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単位：百万円 

国内事業部 上半期実績 推移 



【２０１２年上半期】 

売上高 

国内事業部 2013年上半期 営業部門別売上高割合 

【２０１３年上半期】 

売上高 

メディカル  
営業本部 メディカル  

営業本部 

医薬    
営業本部 

バスキュラー      
ビジネスユニット 

ＣＶＳ           
ビジネスユニット 

バスキュラー      
ビジネスユニット 

ＣＶＳ           
ビジネスユニット 

3.0% 1.7% 

71.0% 23.6% 

3.2% 2.1% 



営業統合の目的 

  医療機器とジェネリック医薬品の営業機能を統合するこ
とで、ニプロが有する医療機器・医薬品・硝子器材の技術力
の昂揚・融合化を促進させ、顧客満足の更なる向上、経営
資源の効率化を推進し、以て総合メディカル企業としてのニ
プロブランドの国内競争優位を一層強化する 

①顧客満足度の向上 
    医療現場のニーズを多角的に把握し、医療機器と医薬品の併給体制を整備するとともに、各事業部のノウハ

ウを製品の開発・改良に総合的に利用することで、患者さんや医療従事者の満足度を向上致します。 

 

②経営資源の効率化 
    統合化によるスケールメリットを最大限活用することで、調達・物流・販売のサプライチェーン全般に渡る投下

資源の効率的な運用を図って参ります。 

  

③組織の活性化 
    医療機器に加え医薬品も含め、ＭＲの活動領域が拡大することより、組織の活性化を促進し、また医療機器・

医薬品のトータルサービスを契機に新たなビジネス・チャンスを模索して参ります。 

 

 

（２０１３年４月統合  ２０１４年３月完全統合予定） 
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国内事業部 営業統合後組織 
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 １位 ダイアライザ・ＨＤＦフィルター 

 ２位 透析システム 

 ３位 シリンジ 

 ４位 粉末透析液（リンパック） 

 ５位 輸液セット 

 ６位 血液回路 

 ７位 血糖測定器類 

 ８位 翼状針(ＰＳＶ) 

 ９位 ヘパリンＰＦＳ   

１０位 ＨｅａｒｔＭａｔｅⅡ 
 

１０品目合計 

60.7％ 

メディカル営業部門２０１3年上半期実績 売上高ベスト１０ 

 
メディカル営業部門 

売上高 

 



国内事業部ダイアライザ・ＨＤＦフィルター上半期販売数量推移 

２０１１年上半期 ２０１2年上半期 ２０１3年上半期 

現在の 
国内シェア 

３６％ 



弊社調査 

日本のダイアライザ市場販売数量（年間） 

A社 

３７% 

Ｂ社 

１３% 

Ｃ社 

１２% 

その他 

２% 

ニプロ 
３６％ 

国内シェア
２位  



マキシフラックス ＨＤＦフィルター 上半期販売数量推移 

２０１１年上半期 ２０１2年上半期 ２０１3年上半期 



Ａ社  
３６％ 

Ｂ社  
１８％ 

ＨＤＦフィルタ（ヘモダイアフィルタ）シェア 

ニプロ  

４６％ 

マキシフラックス® 

弊社調査 



植込型補助人工心臓HeartMateⅡ 

植込み型 HeartMate II  
（2013.04償還価取得） 



これまで世界中で15,000例以上の患者様に 
HeartMateⅡが装着実績。 

植込型補助人工心臓HeartMateⅡの臨床実績 

 （2013年７月現在） 

1年以上：3,838名 

2年以上：2,141名 

3年以上：1,117名 

4年以上：536名 

5年以上：294名 

6年以上：116名 

7年以上：22名 

6,000人以上の 
患者様が今も継続中 



2013.03.09日本経済新聞朝刊 

再生医療への取り組み  
札幌医大との共同契約 

札幌医科大学 ： 脳梗塞の再生治療 

医師主導型治験 ｐｈａｓｅⅢ 

最も再生医療で進んだ治験 

本望先生 



ＥＳ/iＰＳ細胞などを大量生産するバッグ型の自動培養装置 

運転時の様子 運転時内部の様子 操作パネル 

◎装置仕様 
・培養操作 
 培地交換、継代培養、細胞観察 
・培養能力 
 培養バッグ２袋／段×３段 
 （最大バッグ６袋：シャーレ７５枚分） 
・対象細胞 
 接着細胞全般 
・装置サイズ(mm) W×D×H／重量 
  2371×800×1652mm／500kg以下 
 
※経産省事業では仕様は変更となります。 



薄型軽量モデル 
幅 45×高さ 97×厚さ 13（mm) 重さ約52ｇ 

フルカラー液晶画面 

音声ガイド機能搭載 

ニプロケアファストＣ 
Ｒ 

    SMBG 



機能を最小限に絞り込み小型・軽量 
43×37×23mm 約17g 

•初期設定が不要で操作が簡単  
•良好な相関性 

ニプロトゥルーピコ     SMBG 
Ｒ 



• 本邦初の薬剤溶出型バルーンカテーテル （冠動脈ステント内再狭窄用） 

• 2013年7月 承認取得 

• 2014年1月 保険償還価格取得予定／ＰＭＳ開始予定 

• ＰＭＳ終了後 一斉販売開始予定 

SeQuent® Please ドラッグ イルーティングバルーンカテーテル 

(株)グッドマンと 
ニプロ(株)による 
協業販売 



ジェネリック医薬品 顧客セグメント別売上構成比 

ＧＥ市場構成比 医薬営業本部構成比 



ジェネリック医薬品 剤形別売上構成比 

ＧＥ市場構成比 医薬営業本部構成比 



2013年6月度  

2013年12月度 

※2013年10月時点の情報による 

医薬営業本部 2013年度主要新発売品目 

・ロキソプロフェンＮａテープ・パップ・ゲル「ＮＰ」  （ロキソニンテープ・パップ・ゲル） 
 

・フェキソフェナジン錠・ＯＤ錠「ＮＰ」        （アレグラ錠） 
 

・リセドロン酸Na錠「ＮＰ」                （ベネット錠・アクトネル錠） 
 

・アゼルニジピン錠「ＮＰ」                （カルブロック錠） 
 

・パクリタキセル注射液「ＮＰ」             （タキソール注射液） 
 

・イリノテカン塩酸塩点滴静注液「ＮＰ」       （カンプト点滴静注・トポテシン点滴静注）  

・ピタバスタチンCa錠｢NP｣        （リバロ錠）  
 

・パラシクロビル錠｢NP｣           （バルトレックス錠） 
 

・アジスロマシシン錠｢NP｣         （ジスロマック錠） 
 

・リュープロレリン酢酸塩注射用キット｢NP」      （リュープリン注射用キット） 



2014年6月度 

2014年12月度 

※2013年10月時点の情報による 

医薬営業本部 来年度の主要新発売予定品目 

・カンデサルタンシレキセチル錠｢NP」  (ブロプレス錠)  

・タクロリムスカプセル｢NP」   (プログラフ) 

・レボフロキサシン錠｢NP」(高用量)  (クラビット錠) 

・バルサルタン錠｢NP」  (ディオバン錠) 

・ロサルタンK／ヒドロクロロチアジド錠｢NP」  (プレミネント配合錠) 

・イマチニブ錠｢NP」  (グリベック錠) 





 
(株)グッドマンとニプロ(株)に 

よる協業販売 

SeQuent® Please 
薬剤溶出型 

バルーンカテーテル 

株式会社グッドマン 
設立：昭和50年 資本金：87億3千8百万円 
    従業員数470名（連結)(平成25年3月末現在) 

ﾗｸﾛｽNSE 
PTCAﾊﾞﾙｰﾝ 
ｶﾃｰﾃﾙ 

ｸﾞｯﾄﾞﾃｯｸｼｰｽ 
ｲﾝﾄﾛﾃﾞｭｰｻｰ 

ｸﾞｯﾄﾞﾃｯｸ 
ｱﾝｷﾞｵ 
ｶﾃｰﾃﾙ 

ﾗｸﾛｽLAXA 
PTCAﾊﾞﾙｰﾝ 
ｶﾃｰﾃﾙ 

O-KAY 
Yｺﾈｸﾀｰ 

Thoratec 
人工血管 

Goodnet 
DICOMﾈｯﾄﾜｰｸ 

ｼｽﾃﾑ 

株式取得日 ３月１５日 



億円 

１３８％UP 

バスキュラー関連製品 中長期売上高計画 



 1. 名称 株式会社ニチホス 

 2. 所在地  大阪市北区豊崎３丁目20 番10 号  

 3. 代表者の役職・氏名  
代表取締役社長 鎌田 勝煕 

       （かまたかつひろ） 

 4. 主要な事業内容  調剤薬局の経営、医薬品の販売等 

 5. 資本金  2億円 

 6. 設立年月日  平成4年8月5日 

株式会社ニチホスの概要 ※関西地方を中心に２４店舗を展開 

株式会社ニチホス   株式取得日 ６月１４日 



２７％UP 

６３％UP 

国内事業部 商品別中長期売上高計画 



国内事業部 2020年度計画 商品別割合 

【２０２０年度】 

ダイアライザ・ 
血液回路等 
透析器械 

２２％ 

医療用医薬品  
透析医薬品 

４１％ 

注射・ 
輸液商品 
検査商品 

２５％ 

バスキュラー 
商品 

７％ 

ＣＶＳ 
商品 

５％ 

【２０１３年度】 

2013年度計画 

ダイアライザ・ 
血液回路等 
透析器械 

注射・ 
輸液商品 
検査商品 

バスキュラー商品 ２％ 

ＣＶＳ商品 ３％ 

３３％ 

２８％ 

医療用医薬品      
透析医薬品 

３４％ 

 
2020年度計画 

 


